






C-4 MBAファイナンス

［日程］
6～8月（未定）の平日13：00 -18：00×2日間

⑤ ⑥

●経営理論・スキル基礎科目

C-1
D-1
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D-3
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C-3

［期待される成果］

［主な内容］

コーポレートファイナンスの基本理論と意思決定に係る算出方法を習得できる

▲

ファイナンスの活用により価値創造経営のあり方を認識できる

▲

1．ファイナンスの基礎
2．現代ポートフォリオ理論の基礎
3．資本コストと投資決定

［期待される成果］
【基礎編】財務諸表の分析方法を習得しCFの重要性を理解できる

▲

【応用編】アナリストが企業分析をする際の着眼点を把握し活用できる

▲

4．企業の資金調達・分配政策
5．デリバティブとリスクマネジメント
6．日本企業の価値創造経営のあり方

MBAアカウンティング

MBAストラテジー

青山学院大学
青山ビジネススクール　教授

髙橋文郎氏

［期待される成果］

［主な内容］

戦略のフレームワークの基本を理解し主要な分析・現状把握ができる

▲

競争優位の構造と要因を理解し戦略立案の方向性を示唆できる

▲

青山学院大学
青山ビジネススクール　准教授

牛島辰男氏

［日程］

ロジカルシンキング【思考分野】

1. ビジネスパーソンにとっての意思決定の意味
2. 統計によってデータを意味のある情報に変える
3. 損得を正しく把握する　　4. 不確実な状況での意思決定

定量分析と意思決定【思考分野】

戦略的交渉術【コミュニケーション分野】

㈱アダット 代表取締役社長

福澤英弘氏

㈱アダット 代表取締役社長

福澤英弘氏

５月２６日（火） 10：00 -17：00

［日程］
５月１２日（火） 10：00 -17：00 

慶應義塾大学SFC 研究所
上席所員

横瀬　勉氏

［日程］
６月１２日（金） 10：00 -17：00 

1. ビジネスで求められる論理的思考
2. データ活用の技術
3. データの情報化の技術

4.統合の技術
5.考える骨格を作る技術
6.受け手を想定した成果物を作り上げる

［日程］
6～8月（未定）の平日13：00 -18：00×2日間

［主な内容］
【基礎編】
1．財務諸表に関する基礎知識
2．財務諸表分析の方法と進め方
3．実際の企業分析をする際の注意点

【応用編】
1．ROEの3要素分解（デュポンシステム）
2．業績予想と投資評価

愛知学院大学商学部
教授

市野初芳氏

青山学院大学
青山ビジネススクール　教授

北川哲雄氏

1．経営戦略とは何か
2．事業環境の分析
3．競争優位の成り立ち

4．Ｄｅｌｌの戦略
5．多角化戦略

［日程］
6～8月（未定）の平日13：00 -18：00×2日間

MBAマーケティング

［期待される成果］

［主な内容］

マーケティングの機能を整理し市場分析・戦略の考察ができる

▲

顧客価値を創造するマーケティングの定石を理解し戦略を考察できる

▲

多摩大学大学院経営情報学研究科
教授
グロービス経営大学院
パートナーファカルティ

村山貞幸氏

1．マーケティングの基本
2．マーケティング環境分析
3．マーケティング戦略の整合性

4．マーケティング競争戦略
5．リレーションシップマーケティング

［日程］
6～8月（未定）の平日13：00 -18：00×2日間

Ｃ ＭＢＡエッセンスコース [対象] 中堅・リーダー層～管理職・経営幹部層
＊とくにリーダー・管理職候補者に必要な知識です。

[対象] 中堅・リーダー層～管理職・経営幹部層
＊とくにリーダー・管理職候補者に必要な知識です。

●MBA（経営管理修士）の知識は、将来のビジネスリーダーにとって重要と言えますが、その修得のためには通常フルタイムで2年間
の時間と多額の費用が必要であり、一般的にその機会を得ることは難しいのが事実です。
「MBAエッセンスコース」は、MBAのコアカリキュラム（ストラテジー・アカウンティング・ファイナンス・マーケティング）のエッセンス
を凝縮し、実務に役立てるための基礎知識を習得することを目的としております。

Ｄ ビジネススキルマスターコース
●これからのビジネスリーダーは、論理的かつ戦略的「思考スキル」と、それを実践するために
他者に対して有効なはたらきかけを行う「コミュニケーションスキル」を保有することが必要
条件となりつつあります。本コースでは、プロフェッショナル講師が普段企業研修で、主にコ
ア人材向けに提供してるプログラムの中から、短期間でビジネスリーダーの基盤能力を開発
するのに最適のプログラムを㈱アダットが厳選し、アダットシリーズとして提供いたします。

　交渉を「合意形成、相互の関係性強化・発展のための、思考プロセスと
コミュニケーション」ととらえ、“Win-Win”の相互発展をめざす。それに必要な
技術を、実際の交渉場面を想定した模擬交渉の実践を通して習得する。

ビジネスコーチング【コミュニケーション分野】
グロービス経営大学院 客員准教授
有限会社トレジャークエスト
代表取締役

岡村勝弘氏

［日程］
５月１９日（火） 10：00 -17：00

　主要なツールを習得し、コーチングの基礎知識を学ぶ。主な内容は、質問
力、フィードバック、職場環境整備、成長実感、コーチの自己学習。また、4つの
ショートケースを題材にグループ演習を行い、自己のコーチングの特徴・強み
を気づかせ、その後の学習につなげる。

ファシリテーション【コミュニケーション分野】
株式会社エデュケーション
代表取締役

西田　徹氏

［日程］
６月 ４日（木） 10：00 -17：00 

　成果を高めるには、コンテンツの良し悪しだけでなく、それを実現させる
ファシリテーション力が重要である。ファシリテーションの4STEP（場の
デザイン、対人関係、構造化、合意形成）を、ケースやロールプレイを通じて
習得する。

プロジェクトにおける問題解決技法【思考分野】
株式会社エレクセ・パートナーズ
代表取締役・クライアントパートナー

永禮弘之氏
取締役・クライアントパートナー

岩本好之氏

［日程］
６月１７日（水） 10：00 -17：00

　プロジェクトマネジメント活動に関わる方を対象に、体験演習を通しプロ
ジェクト活動における問題解決の基本思考と手法・スキルを学ぶ。適用すべき
問題解決ツールは、プロジェクトの特性や状況等によって異なる。 
　本セミナーでは、業務プロセスの「見える化」手法「プロセスマップ」、短期
集中現場の問題解決手法「ワークアウト」、シックスシグマ活動の中核となる
問題解決手法「DMAIC」などを扱う。

戦略的ビジネスコミュニケーション【コミュニケーション分野】
株式会社ディグニータ
代表

木暮桂子氏

［日程］
６月２４日（水） 10：00 -17：00 

　ビジネスにおけるコミュニケーションは、文章や発言の内容、つまり
コンテンツだけで成り立つわけではない。コミュニケーションの70％は、
非コンテンツすなわちコンテキストで決まるとも言われている。
　本セミナーでは、本人が意識しづらいコンテキストコミュニケーションを
学び、その戦略的活用を促す。

ＨＲＤコンサルタント

生方正也氏

189,000円 （消費税9,000円を含む） 200,340円（消費税9,540円を含む）207,900円（消費税9,900円を含む） 226,800円（消費税10,800円を含む）

52.500円（消費税2,500円を含む） 55,650円（消費税2,650円を含む） 57,750円（消費税2,750円を含む） 63,000円 （消費税3,000円を含む）

全講（8日間）

各講（2日間） 31,500円 （消費税1,500円を含む） 33,600円（消費税1,600円を含む） 37,800円（消費税1,800円を含む） 42,000円 （消費税2,000円を含む）各講（1日）

一　　　　般会　　　　員中国ビジネス倶楽部会員 IPOビジネス倶楽部会員SMBC経営懇話会 特別会員・SEC会員受講料

一　　　　般会　　　　員中国ビジネス倶楽部会員 IPOビジネス倶楽部会員SMBC経営懇話会 特別会員・SEC会員受講料


